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Dar dacã Federal
Reserve va majora
dobânzile?
I

nvestitorii de pe toate pieþele, indife-
rent cât de mari sau mici sunt, au cã-
utat sã se încurajeze în ultima perio-
adã ºi îºi spun cã mai trebuie

sã aºtepte doar puþin pânã când
marile bãnci centrale vor relua
procesul de relaxare monetarã
prin scãderea dobânzilor. Ana-
liºtii s-au întrecut în estimãri cu
privire la perioada în care vor fi
anunþate primele reduceri.

Din pãcate, în ultimele douã
sãptãmâni au început sã aparã semnale
privind revenirea ºi accentuarea presiu-
nilor inflaþioniste, atât la nivelul produ-
cãtorilor cât ºi la nivelul consumatorilor.

În acest context, au apãrut o serie de
voci care pun la îndoialã aºa-numitul ca-
lendar al relaxãrii, iar altele au început sã
promoveze "erezia" unei posibile
creºteri a dobânzii de politicã monetarã
în Statele Unite.

Primul "eretic" a fost nimeni altul
decât profesorul Larry Summers de la
Universitatea Harvard, fost Secretar al
Trezoreriei, care a declarat pentru televi-
ziunea Bloomberg cã "presiunile infla-

þioniste persistente din ultimele date eco-
nomice sugereazã cã urmãtoarea
miºcare a Federal Reserve ar putea fi de

creºtere a dobânzilor, nu de
reducere a lor".

Un motiv suplimentar ar fi cã
"riscul unei recesiuni economice
în SUA este îndepãrtat", dupã
cum a mai declarat profesorul
american.

În aceeaºi direcþie s-au îndrep-
tat ºi o serie de precizãri ale lui

Bill Dudley, fost preºedintele la Federal
Reserve Bank of New York ºi fost mem-
bru al Comitetului de Politicã Monetarã,
în cadrul unei articol de la Bloomberg.

"Poate cã politica monetarã nu este
atât de strictã", scrie Dudley, iar afirma-
þia sa se bazeazã pe reevaluarea nivelului
aºa-numitei "rate neutre a dobânzi".

Aceasta este o variabilã neobservabi-
lã a politicii monetare ºi reprezintã
dobânda realã (n.a. dobânda nominalã
ajustatã cu rata inflaþiei) care nici nu sti-
muleazã ºi nici nu frâneazã creºterea
economicã.

(continuare în pagina 8)

Confind intrã pe
domeniul execuþiei
de piese de schimb
pentru vehicule
blindate
C

onfind, companie care lucreazã
pentru firmele ce extrag þiþei ºi
gaze, pentru rafinãrii, depozitele
de gaze, pentru societãþile din

domeniul petrochimiei, dar ºi pentru
Azomureº ºi firmele care au concesionat
zãcãminte de la ANRM (Expert Petrole-
um, Petrosantander, Stratum, Mazarine
etc), intrã pe domeniul execuþiei de pie-
se de schimb pentru vehicule blindate,
dupã cum ne-a spus, într-un interviu,
Ioan Simion, proprietarul companiei
Confind ºi al spitalului privat Sancon-
find. Acesta ne-a declarat: �În ultimii
ani am început sã producem echipamen-
te pentru firmele din strãinãtate - Air
Products, Kinetic�s, IPSEN etc, vase
sub presiune, separatoare, butelii anti-
pulsatorii, separatoare de H2, O2, N2,
cuptoare de tratament termic. Gama de
produse se diversificã de la un an la al-
tul, în funcþie de cerinþele beneficiarilor,
ºi este în continuã creºtere. Cea mai im-

portantã lucrare câºtigatã în acest an,
împreunã cu Habau, este Neptun Deep
(extragere gaze din Marea Neagrã -
zona de uscat). Aici vom executa o serie
de utilaje de dimensiuni mari. Cel mai
mare utilaj va avea circa 100 tone. Sun-
tem în negociere pentru execuþia unor
echipamente complexe cum ar fi insta-
laþie pentru prelucrarea de H2, rezervoa-
re mari din inox, pompe multifazice (þi-
þei, apã, gaze). Pentru a creºte calitatea
produselor executate, Confind a achizi-
þionat douã utilaje mari foarte moderne:
instalaþie de debitare tablã cu laser ºi un
abkant de 600 tf (ambele cu CNC). Cele
douã utilaje ne vor permite sã abordãm
un nou domeniu pentru Confind - exe-
cuþia de piese de schimb pentru vehicule
blindate (echipament militar)�. (O.D.)
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eToro îºi plãnuieºte
listarea
l Platforma de brokeraj a raportat profit pentru prima
oarã în 2023

P
latforma de brokeraj bursier
eToro atrage interes din partea
bancherilor ºi investitorilor cu
privire la listarea sa, dupã ce a

abandonat planul de a ajunge pe piaþa de
acþiuni printr-o fuziune cu o companie
de tip SPAC (societate de achiziþie cu
scop special), potrivit CEO-ului Yoni
Assia. Acesta a declarat citat de CNBC:
�Cu siguranþã ne uitãm spre piaþa acþiu-
nilor. În mod cert, în cele din urmã vom
deveni o companie listatã. Când va fi
momentul ideal sã facem asta? Evaluãm
întotdeauna oportunitatea potrivitã la
momentul potrivit ºi piaþa potrivitã�.

Assia a mai spus cã eToro ºi-a con-
struit relaþii bune cu bursele, inclusiv cu
Nasdaq SUA. �eToro ºi-a depus deja
eforturile pentru listare�, a sugerat ofi-
cialul platformei, menþionând cã proble-
ma listãrii este mai mult o chestiune de
�când�, nu de �dacã�.

�Este afacerea noastrã, nu? Investito-
rii de retail vin la eToro ca sã cumpere ac-
þiuni ale unei companii listate. Aºa cã
suntem fericiþi sã ne angajãm ºi sã con-
struim aceste relaþii de-a lungul timpului,
pe mãsurã ce creºtem mai mult�, a

subliniat Yoni Assia.
Cifrele prezentate de eToro postului

CNBC aratã cã platforma a înregistrat
venituri de 630 de milioane de dolari în
2023, faþã de 631 de milioane de dolari
în 2022. Dar compania a raportat profit
pentru prima datã în 2023, menþionând
cã a ajuns la un câºtig înainte de
dobânzi, taxe, deprecieri ºi amortizãri
(EBITDA) de 100 de milioane de dola-
ri. eToro nu a furnizat o cifrã compara-
bilã pentru 2022.

eToro se bazeazã în principal pe co-
misioanele legate de tranzacþionare,
cum sunt spread-urile pentru ordinele
de cumpãrare ºi vânzare, precum ºi pe
comisioanele pentru activitãþi care nu
sunt de tranzacþionare, precum retrage-
rile de bani ºi conversia valutarã. De
asemenea, platforma are câºtiguri
dintr-un produs destinat membrilor, nu-
mit eToro Club. Acesta este un model
de membru premium, costisitor, cel mai
mic nivel (�silver�) având un preþ de
5.000 de dolari.

V.R.
(continuare în pagina 8)
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“În România,
doar 30% din plãþi

sunt efectuate
prin carduri”

(Interviu cu Dan Maºut - General Manager, Token Financial Technologies România)

Reporter: Cum caracterizaþi piaþa
noastrã financiarã, comparativ cu cele
din regiune?

Dan Maºut: Piaþa serviciilor finan-
ciare este un pilon esenþial al economiei,
adaptat momentului în care se aflã o þarã,
iar România ultimilor ani a experimentat
transformãri semnificative determinate
de progresele tehnologice, aºteptãrile în
schimbare ale clienþilor ºi reglementãrile
în evoluþie. România este, în continuare,
o þarã cu un procentaj ridicat al plãþilor în
numerar, însã piaþa plãþilor digitale oferã
numeroase oportunitãþi. Obiectivul no-
stru ca furnizor de soluþii de plãþi digitale
este de a avea un rol transformator în

aceastã direcþie ºi de a contribui la digita-
lizarea mediului de business local. În
prezent, în România, doar 30% din plãþi
sunt efectuate prin carduri. În Turcia, pe
de altã parte, unde Token Financial Tec-
hnologies (TOKEN) este liderul pieþei
de profil, peste 70% din plãþi sunt
realizate prin carduri.

Reporter: Cum caracterizaþi modul
în care consumatorii rãspund la digitali-
zarea rapidã a economiei?

Dan Maºut: Dezvoltarea digitalã a
României a început ºi este ireversibilã,
iar accelerarea procesului depinde mai
ales de serviciile pe care le vor oferi me-
diul de afaceri ºi cel guvernamental.

Apariþia tehnologiilor digitale a propul-
sat mediul de business într-o nouã erã a
confortului ºi accesibilitãþii, iar rãspun-
sul consumatorilor este specific unei ge-
neraþii tech savvy.

La nivel general, companiile utilizeazã
soluþii digitale pentru a eficientiza proce-
sele ºi a îmbunãtãþi experienþa clienþilor.
În mod specific, în piaþa financiarã, com-
paniile le permit clienþilor sã îºi acceseze
conturile, sã efectueze tranzacþii ºi sã îºi
gestioneze remote finanþele.

A CONSEMNAT
EMILIAOLESCU

(continuare în pagina 11)

omânia este, în
continuare, o þarã
cu un procentaj ri-
dicat al plãþilor în
numerar, însã pia-
þa plãþilor digitale
oferã numeroase
oportunitãþi, ne-a

spus Dan Maºut - General Mana-
ger, Token Financial Technologies
România, în cadrul unui interviu.
Potrivit reprezentantului Token, în
þara noastrã doar 30% din plãþi
sunt efectuate prin carduri.
În mediul antreprenorial, operaþiu-
nile online vor accelera pe mãsurã
ce statul îºi va diversifica servicii-
le digitale, este de pãrere Dan
Maºut.
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