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Toþiconsumatoriicasnici
deenergie trebuie
consideraþivulnerabili

L
iberalizarea preþului la
consumatorul casnic, un
deceniu de încercãri ne-
reuºite. Acesta ar putea fi
al doilea titlu pentru arti-
colul de faþã. Acum zece
ani scriam cu sârg despre
liberalizarea pieþei de

energie ºi, implicit, a preþului la consu-
matorul final. A reuºit pânã acumdoar
parþial, însã ceea ce susþin este cã libe-
ralizarea ar trebui sã se opreascã la uºa
consumatorului casnic.

Din fericire existã concurenþã
între producãtorii de energie. Produ-
cem energie electricã din surse hi-
dro, cãrbune, nuclear, eolian, foto-
voltaic, gaze naturale. Fiecare pro-

ducãtor are anumite costuri pe care le
cunoaºte, le poate controla ºi îmbu-
nãtãþi pentru a deveni profitabil.
Concurenþa pe piaþa producãtorilor
se vede cel mai bine când arunci un
ochi pe OPCOM, bursa de energie.
Acolo, Hidroelectrica, Nuclearelec-
trica, Centrala de la Brazi, parcurile
eoliene îºi vând marfa mai ieftin sau
mai scump. Pânã nu demult ºi în ace-
astã piaþã se simþea intervenþioni-
smul statului care fixa preþul unor
producãtori precum Hidroelectrica
sau Nuclearelectrica, iar aceºtia nu
puteau vinde peste acest plafon.
Acum, în concurenþa preþului au in-
trat ºi importurile. Apoi, statul a
liberalizat ºi piaþa de furnizare.

Adicã a permis concurenþa între
furnizorii care sã cumpere tot
concurenþial energia de pe piaþã.
Au investit, dar au ºi
încasat

ªi pe piaþa de distribuþie este con-
curenþã, chiar dacã reþelele de medie
ºi joasã tensiune au fost date în admi-
nistrarea investitorilor într-un proces
care a combinat privatizãrile, conce-
siunile pe zeci de ani ºi subvenþiile
acordate de stat (adicã de noi toþi)
pentru recuperarea acestor investiþii
pe care companii precum Enel,
E.ONºi CEZ le-au fãcut înRomânia.
Cu alte cuvinte, statul a cedat admi-

nistrarea reþelelor ºi le-a dat ºi bani
noilor administratori pe motiv cã in-
vestiþiile se fãceau într-o þarã cu risc
ridicat. Lobby ca la carte, nu?

De exemplu, dupã ce au investit,
dar au mai ºi încasat, italienii de la
Enel au fãcut un exit de toatã frumu-
seºea din Muntenia Sud, Banat ºi
Dobrogea, pãrãsind România ºi 3
milioane de clienþi. Au vândut active-
le pentru 1,26 miliarde de euro în
2023 cãtre grecii de la Public Power
Corp (PPC). ªi nemþii de la E.ON
sunt aproape de vânzarea diviziei de
furnizare cãtremaghiarii de laMVM.
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Tratatul NATO,
primul obstacol în
politica externã a lui
Cãlin Georgescu
privind Ucraina

T
ratatul NATO este primul
obstacol în politica externã a
lui Cãlin Georgescu privind
Ucraina, care susþine cã, în

eventualitatea unei pãci impuse de
Trump în þara vecinã, România ar
putea sã profite ºi sã solicite retroce-
darea fostelor teritorii româneºti.
Afirmaþiile lui Cãlin Georgescu re-
feritoare la retrocedarea teritoriilor
de cãtre statul vecin pot fi vizionate
în podcast-ul lui Ion Cristoiu, care a
demarat cu o discuþie despre expe-
rienþa politicã a candidatului la pre-
zidenþiale ºi despre definiþia politicii
externe.

CãlinGeorgescua spus: �Expertiza
mea cea mai mare este (n.red. - sic!)
politica externã ºi democraþia. Totul se
joacã pe securitate proprie � cel puþin

din ce amvãzut eu în ultimii 10-15 ani
-, totul. Dacã nu eºti foarte puternic, ai
ieºit în afara stadionului. Totul se joacã
pe resurse � cine are, cumare, dacã are
ºi pe termen lung. (...) Securitatea ali-
mentarã este egal cu securitatea naþio-
nalã. Cine înþelege asta, va câºtiga vii-
torul. (...) Politica externã înseamnã a
stabili prioritãþile.Nu-þi stabileºti prio-
ritãþile, nu le ai pe retinã, nu le ai în su-
fletul tãu, nu trãieºti cu acest sentiment
cã acolo este þara ta, acolo este identi-
tatea þãrii tale, de acolo poþi sã duci
þara peorbitã � cumadus-oBrâncuºi -,
nu poþi sã mergi mai departe. (...)
Tema supravieþuirii este esenþialã în
politica externã�.

GEORGEMARINESCU
(continuare în pagina 8)

Goldman Sachs:
Cãderea pieþei cauzatã
de Deep Seek nu
semnaleazã începutul
unui declin masiv
l ”Dominanþa sectorului tehnologic ºi a companiilor de top

nu reprezintã o bulã de exuberanþã iraþionalã, ci mai

degrabã o reflectare a unor fundamente superioare”, cred

analiºtii bãnciilNassim Taleb: ”Scãderea recentã a

acþiunilor Nvidia este modestã comparativ cu riscurile

semnificative din industrie”

C
ãderea pieþei acþiunilor din
Statele Unite de la începutul
acestei sãptãmâni i-a speriat
pe investitori, dar eveni-

mentul nu anticipeazã o scãdere ºi
mai amplã, conform analiºtilor Gol-
dman Sachs, scriu Business Insider
ºi Market Watch.

Acþiunile americane se aflã de
câþiva ani într-o piaþã de creºtere
(engl. bull market), unul dintre prin-
cipalii catalizatori ai miºcãrii ascen-
dente fiind aºteptãrile privind

plus-valoarea pe care o pot aduce
aplicaþiile de inteligenþã artificialã
pentru companii. Însã lansarea apli-
caþiei de AI a startup-ului chinez De-
epSeek, ale cãrei performanþe sunt
comparabile cu cele ale aplicaþiilor
marilor companii americane, dar de-
spre care se spune cã a necesitat co-
sturimultmai reduse, a pus la îndoia-
lã una dintre principalele teze ale
pieþei bull.

A.I.
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Taxele lui Trump
vor lovi cei mai
importanþi parteneri
comerciali ai SUA

C
omerþul cu Mexic, China ºi
Canada a reprezentat apro-
ximativ 43% din toate im-
porturile de bunuri realizate

de SUA în 2023, dupã valoare, in-
formeazã o analizã Statista, men-
þionând cã, potrivit datelor ONU
Comtrade, Statele Unite au importat
mãrfuri de 3,2 trilioane de dolari ºi
au exportat de 2 trilioane de dolari în
anul respectiv. Din aceste exporturi,
mãrfurile expediate în Canada au re-
prezentat aproape 18% din valoare,
în timp ce ponderea Mexicului a fost
de 16%.

O privire mai atentã asupra tipuri-
lor de mãrfuri importate din Mexic
aratã cã celemai importante trei tipu-
ri de bunuri, respectiv vehicule,
echipamente electronice ºi utilaje,
reprezintã aproximativ 300 de mi-
liarde de dolari din factura totalã de
import de 480 de miliarde de dolari.
Principalele exporturi ale Canadei

cãtre SUA, dupã valoare, sunt uleiuri
minerale ºi combustibili, vehicule ºi
utilaje, în timp ce din China provin
echipamente electronice, maºini ºi
jucãrii. Principalele exporturi ale
SUA spre China sunt combustibili ºi
uleiuri minerale, boabe de soia ºi uti-
laje, în timp ce þara nord-americanã
trimite echipamente electronice,
utilaje, combustibili ºi uleiuri
minerale în Mexic, respect iv
vehicule, echipamente electronice ºi
utilaje în Canada.

În afarã de bunuri, SUAexportã ºi
importã ºi servicii, chiar dacã, spre
deosebire de sectorul bunurilor, ba-
lanþa comercialã în materie este pu-
ternic înclinatã spre exporturi, cu
aproape un trilion de dolari în expor-
turi ºi 700 de miliarde de dolari în
importuri în 2022, conformOficiului
pentru Comerþ al Statelor Unite.
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(continuare în pagina 12)

Ilustraþie de MAKE


